Jan Persson

Bakgrund/demografi

Jobb? Karriar steg? Familj?
Lifestyle? Alder? Inkomst?

Agare av ett mellanstort
foretag

Familjeagd verksamhet
50, gift, 2 barn

Ingen
hogskoleutbildning

Verkliga citat

Gdllande madl, utmaningar, etc.

General Buyer Persona

Mal / Utmaningar

Vilka hinder stdr i vdgen for person for att
kunna uppnd sina mdal? Vad kan stoppa
personen att lyckas?

“Jag vill utveckla mitt féretag och

vaxa."
“Jag drommer om att en dag fa

mitt familjeféretag in pa borsen.”

Platser

Preferenser vid kommunikation?
Sociala media plattformar?
S6kord pd Google?

Prispress pa storre marknader.
Har inte kunskap om vad en
bdrsintroduktion innebar.

Vad kan vi gora?

For att hjdlpa personen uppnad sina mal?
For att hjdlpa personen klara sina
utmaningar?

Email
Facebook
“Hur boérsintroducera foretag”

Marknadsbudskap

Erbjuda kunskap om nya
marknader

Visa pa goda exempel inom
liknande branscher

Beskriv din I6sning pd ett satt som far denna person att kdnna sig évertygad

Om du arbetar inom °
ett familjeforetag och

vill hitta och utveckla

nya marknader — ta del

av vara rapporter

Vi har hjalpt sma som ° Nya marknader och

stora foretag att nya mojligheter som
genomféra en smidig hjalper din verksamhet
borsintroduktion. Las att vaxa. Ladda ner var
hur dom lyckades undersokning.

overkomma hinder pa

vagen.



